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LEn qué afio se fundé Murelli Cucine
y cudales son los valores que inspiran
a la firma y la distinguen de su com-

Murelli se ered en 2015, pero con un equipo
les que contaba ya con una di-
latada experiencia en el sector, con lo que se
pudo integrar una empresa joven, con el buen
“saber hacer™ que dan los afios de trabajo, Eso
e lo que hace an especial a Murelli y que no

¢Cudél es el concepto de Murelli Cuci-

La cocina ideal es aquella que se adapia a las
necesidades de cada cliente: u sus gustos en
a sus necesidades de espacio, al
aadar, al iempo que pasard en
ella...; aquella que le ofrece el miximo espa-
cio para guardar los uiensilios v enseres y que
cuenta con los electrodomésticos que se ajus-

Murelli Cucine es distribuidor oficial
de Gullo Cucine ¢Podria darnos dos
pinceladas de la coleccién Officine

Gullo es una empresa italiana que ofrece
do. al estilo de las

antiguas cocinas de carbon, pero con una

los colores, modulos de coccion, almacenaje,
ete.. v asi adaptar cada uno de sus elementos
al resto de los modulos de la cocina. Con solo
dos competidores a nivel europeo, uno inglés
v otro francés, ofrece la posibilidad de wner

¢A qué perfil de clientes y sectores

Nuestros principales clienies en la actualidad

son los grandes fondos de inversion creados

De izquierda a derecha: Javier Lantero, Director Comercial; Felipe Lantero, Gerente

durante los dltiimos afos, por ser los que dis-
ponen de una mayor proveccion de futuro.

Tampoco nos olvidamos de nueswros lickes
colaboradores v amigos, decoradores y es-

mdios de arquiteetara, que nos han acom-

pafiado durante muchos afios para co
unas cocinas “dignas de revisia™; asi como
los promotores, que han logrado continuar
con nosotros a pesar de la gran crisis pasada
y que siguen siendo nuestros clientes, a los
que siempre hemos apoyado v continuare-
mos apoyando en el futuro.

LQué significado tiene para ustedes
el enfoque al cliente y cual es su for-
ma particular de aportar valor a cada
proyecto para lograr su plena satis-
faccién?

Para nosotros, como ya hemos apuntado

|
tes, conseguir que el clienie se quede “en-
cantado™ con su cocina es el principal ele-
mento motivador de nuestro trabajo. Por eso
es primordial escucharle muy mentamente,
conocer sus gustos v necesidades, para que
el proyecto resultante se ajuste al 100% a lo

que espera de su cocing,

iPodria hablarnos del perfil técnico

y de los profesi que
integran Murelli Cucine?

Para nosotros, conseguir un equipo humano

mot nal es la cla-

do, inegrado y profe
ve del éxito de las empresas, v en Murelli lo
hemos logrado, aunando personal con una
dilaada experiencia con la incorporacion de
jovenes profesionales que aportan frescura y
dinamismo al cduipao.

Nos hemos rodeado de ingenieros, anquitec-
tos, decoradores, ete., con lo que disponemaos
de unos periles profesionales muy alos que
nos han permitido conseguir unos resultados

optimos en el disefio linal.

“EL SECTOR DEL MOBILIARIO DE COCINA PASA POR UN MOMENTO
DULCE EN UN FUTURO PELIGROSO”

Murelli Cucine representa un concepto innovador de cocina con
alma, reflejo de la personalidad y el estilo de vida de cada cliente.
Espacios transformados en el corazon de la vivienda que invitan
a compartir momentos y experimentar. La firma colabora con

los grandes nombres actuales de la decoracion y la arquitectura,
participando en proyectos emblematicos a nivel nacional e
internacional. Felipe Lantero, Gerente, Javier Lantero, Director
Comercial y Alicia Zarzuela, Directora de Proyectos, forman el
equipo directivo de Murelli Cucine y nos hablan del momento
presente y los proyestos de futuro de una firma que aspira a
convertirse en referente del sector de amueblamiento de cocina.

¢(Coémo valoran el momento actual
del sector del mueble de cocina en
nuestro pais?

La crisis pasada ha dejado una huella muy
profunda en ¢l sector, eliminado a grandes
empresas. Aquellas que nos hemos manteni-

mp, lIi\l}“lll.‘lﬂ(J.\ de una cartera

Wio muy imporiante, va que la intro-
duccion en Espana de los fondos que han
realizado una gran inversion en la compra de
suclo y promocion de viviendas, ha permitido
que las expectativas para los proximos aios
Sean muy positivis,

Al mismo tiempo. a pesar de que el momento
actual sea dulee, el futuro es muy peligroso,
va que se estin cerrando proyeclos v presu-
puestos a dos afios vista, con lo que suminis-
tradores sin fibrica propia v sin acuerdo con
sus proveedores, corren el riesgo de incumpli
sus contratos por ¢l alza de los precios v la fal-
1 de control sobre los mismos, como ya esti
ocurriendo en otros segmentos,

Murelli dispone de una Fbrica propia v de
acuerdos con los mis importantes suministra-
dores de electrodomésticos y encimeras para
poder garantizar el cumplimiento de wodos sus

COMPromisos.

¢(En qué momento se encuentra Mu-
relli Cucine y cudles son sus planes
de negocio a medio y largo plazo?

Murelli se encuentra en un proceso de expan-
sion, lirmando acuerdos que nos permiticin
aumentar nuestra facturacion global alrededor
de un 30% en el 2019 y con previsiones para
el 2020 v 2021 de conting

las cifras en el mismo nivel o superior.

tando
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En breve se celebra el Salén Intena-
cional del Mueble de Madrid -SIMA-,
en donde un afio mas estaran pre-

tes ;Qué nos puede adelantar de
este evento?

Murelli. como cada afio, estard presente en

€3l IMporAnisima cila, pard aCercmos a
nuestros clientes promotores, decoradores y
reformistas v hacerles participes de las dlumas
novedades del sector.

Ademas de su sede y tienda de Ma-
drid en el Paseo de la Castellana,
150, ;En qué otras ciudades del pais
estan presentes?

En Madrid ademds de la tenda central, 1ene-
mos un showroom para apoyo comercial; tam-
bi¢n disponemos de otro emplazamiento en
Zaragoza para atender a los clientes de ka zona.
Como trabajamos en odas las ciudades de la
peninsula y Baleares, disponemos de equipos
locales que nos permiten atender a clientes en
todos los puntos de Espaiva.

Adems, el proceso de expansion de Mure-
i contempla la apertura de delegaciones en

rEs eSTaegicos, |

poder acer-
camnos a nuestros clientes, wnto particulares

COMO Promoetores.
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